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,O-plotki to plotki przy oplataniu...” - tak ttumacze

wszystkim, skgd wzieta sie nazwa tego

rekodzielniczego ekosystemu wzrostu.

Jak sie domysSlasz, poczgtek dziatalnoSci to wtasnie

takie tworcze spotkania przy rekodziele.

Jako, ze juz od dtuzszego czasu niezmienna formuta
takich spotkan po prostu sie sprawdza,
postanowitam podzieli¢ sie tym patentem na udane

warsztaty rekodzieta.


http://oplotki.pl/
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Kilka fundamentéw

Wydawac by sie mogto, ze przeprowadzenie
spotkania, ktorego celem jest przekazanie wiedzy z
zakresu np. nauki podstawowych splotow
szydetkowych bgdz wykonania ceramicznego
kubka, to rzecz oczywista. Im dtuzej zaczynamy sie
nad tym zastanawiac, im bardziej ,fachowo”
chcemy podej$¢ do tematu, tym wiecej pytan
pojawia sie po drodze. Dlatego wszystko to, co
przychodzi mi do gtowy na temat prowadzenia
warsztatéw rekodzieta, utozytam w tematyczne
bloki.

Moje doSwiadczenie zbudowatam na podstawie
kilku lat prowadzenia warsztatéow z zakresu
podstaw szydetkowania, dlatego jezeli tworzysz w
innej technice, warto przefiltrowac te informacje i
spogladac na nie pod kgtem specyfiki danej
dziedziny rekodzieta.
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CEL

Zanim ruszysz na podbdj social mediéw, by
promowac swoj warsztat, i zanim zaprosisz na
niego pierwszych uczestnikéw, zastanéw sie, co
jest celem takiego spotkania. Czy chodzi o mite
spedzenie wspdlnego czasu wolnego (bo np.
pracujesz na etacie i szukasz rozrywki, poszerzenia
grona znajomych lub po prostu mitej odmiany), czy
moze celem warsztatéw jest zbudowanie
stabilnego dochodu z Twojej dziatalnosci
rekodzielniczej? A moze jest to jednorazowe
wydarzenie charytatywne np. dla WOSP lub akgiji

, 1 eczowy Kocyk”?

Nie zaskocze Cie, ostrzegajgc, ze Twoja
komunikacja w kierunku potencjalnych
uczestnikow bedzie zupetnie inna w kazdym

przypadku.
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Jezeli warsztaty rekodzieta to dla Ciebie forma
regularnej dziatalnoSci zarobkowej, przyda sie
solidne spotkanie z planowaniem miesiecznego
budzetu i konkretne przyjrzenie sie sposobowi, w
jaki wyceniasz swoje ustugi. Niestety bardzo czesto
obserwuje twoércéw, ktérzy ,,doktadajg” do
interesu, poniewaz na samym poczatku nie
przekalkulowali wszystkich kosztow prowadzenia
warsztatéw.

Jasne komunikowanie, z czego wynika cena danego
warsztatu (np. jakos¢ materiatéw, ktére czekajg na
uczestnika, Twoje doSwiadczenie, fakt, ze
dziatalnos¢ jest legalna i odprowadzasz podatki od
swoich warsztatéw), sprawia, ze potencjalny
uczestnik inaczej postrzega wysokg cene, nizw
przypadku, kiedy zgdasz kosmicznej kwoty za

towarzyskie spotkanie przy kawie.
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CZAS

Zastanow sie, jak wyceniasz swaj czas. NajczeSciej
popetnianym btedem podczas organizacji
warsztatow zarobkowych jest przeszacowanie
dochodu wtasnie ze wzgledu na przeoczenie
czynnosSci zwigzanych z warsztatem, ktére
pochtaniajg dodatkowe zasoby czasowe.
Wydawac by sie mogto, ze 3-4 godziny twérczego
spotkania to wyczerpujgcy czas, ale jednak
optacalny, jezeli odpowiednio wycenimy udziat
kazdego z uczestnikow. Nic bardziej mylnego.
Zauwazytam, ze tworcy, z ktérymi rozpoczynam
wspotprace, najczesciej zapominajg o:

a) wycenie czasu, ktéry poswiecajg na
przygotowanie scenariusza warsztatu,

b) Srodkach potrzebnych na promocje / zebranie
grupy warsztatowej,

c) zamawianiu materiatéw / czekaniu na paczke /

przygotowaniu zestawow dla kazdego uczestnika,
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Zapominajg tez o:

d) kwestiach ksiegowych (podanie danych do
przelewu lub kwestia organizacji formy rezerwacji
miejsc na warsztaty, obstuga zwrotow,
ewentualnego odwotania warsztatu),

e) komunikacji zosobami zainteresowanymi
(odpowiadanie na maile, telefony, odwotanie
warsztatu lub zmiana terminu),

f) powarsztatowa obstuga uczestnikéw (czesto
pojawiajg sie dodatkowe pytania, che¢ dokupienia
materiatu, polecanie miejsc, gdzie mozna
zaopatrywac sie w materiaty itd.).

Mogtabym wymieniac bez konca, poniewaz kazda
technika rzgdzi sie wtasnymi prawami i do
powyzszego zestawu dotozyC nalezy np. sprzgtanie
pracowni, wypalanie ceramiki, dojazd do wynajetej
pracowni lub kafejki itd. Kazda z tych czynnosci

sprawia, ze koszty prowadzenia warsztatu rosna.



JAK PROWADZIC
WARSZTATY REKODZIELA

MIEJSCE

To kolejna wazna kwestia, ktora czesto ignorowana
jest przez prowadzgcych warsztaty. NajczeSciej
zaktadamy, ze warsztat po prostu ,sie odbedzie”,
zapominajac, jak wazne jest zaplanowanie
odpowiedniej lokalizacji. Sama przyznam, ze
warsztaty szydetkowania sg pod tym wzgledem
mocno uprzywilejowane. Bardzo czesto wybieram
kafejke mieszczgcg sie w okolicy najczesciej
wskazywanej przez nasze fanki, pytam wprost
podczas warsztatow, jakie restauracje i kafeterie
polecajg lub po prostu lubig odwiedzad. Wystarczy,
ze skontaktuje sie z wtaScicielem i zarezerwuje
stolik, ustalajgc wczesniej konkretne warunki takiej
wspotpracy, i wtasciwie nie musze sie wybitnie

martwic o wtasng pracownie.
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Sg jednak techniki rekodzieta, ktére ze wzgledu na
przepisy sanitarne nie majg racji bytu w miejscach,
gdzie podaje sie jedzenie (choCby bizuteria
miedziana - warsztat, podczas ktérego uzywassie
odczynnikéw chemicznych, na ktérych obecnoscé w
restauracji czy kafejce nie moze pozwoli¢ sobie
zaden rozsgdny wtasciciel). W takim przypadku
organizator warsztatu jest w nieco trudniejszej
sytuacji i musi kalkulowac koszt wynajecia sali
warsztatowej bgdz biura coworkingowego. Moze
rowniez pomyslec o jakiejs formie barteru lub
goscinnej wizycie w zaprzyjaznionej pracowni
rekodzieta. Tutaj warto zapamietac, ze brak
witasnej pracowni nie sprawia, ze prowadzenie
warsztatow jest niemozliwe. Pokusitabym sie
wrecz o stwierdzenie, ze taka ,wymuszona
mobilnos¢” moze pozwoli€ na solidne zbadanie
rynku, ZANIM podejmie sie decyzje o kosztownej

inwestycji lokalowej.
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MATERIALY

Przechodzimy do bardziej oczywistych aspektow,
ktére wptywajg na sposéb prowadzenia, a co za tym
idzie - promowania warsztatow. Warto na samym
poczatku okreslié, czy uczestnicy przychodzg z
witasnymi materiatami, czy to Ty je zapewniasz jako
organizator. Wbrew pozorom nie jest to takie
oczywiste. W dobie konkurencji ceng (niestety) i
smutnego ,wyscigu do dna”, wielu organizatoréw
warsztatéw sztucznie zaniza cene, kazgc pézniej
uczestnikom dokupowad materiaty niezbedne do
skorzystania z samego warsztatu. O ile ta praktyka
- jak sie domy$lasz - prowadzi donikad, niestety
ciggle jest stosowana (zwtaszcza przez osoby
poczatkujgce, ktére w akcie swoistej desperacji
zebrania grupy uczestnikow, uciekajg sie do - wich

opinii - jedynego argumentu, czyli ceny warsztatu.
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Jezeli mysSlisz o stabilnym dochodzie ptyngcym z
warsztatow rekodzieta, to nie zaskocze Cie
wiescig, ze taka strategia nie ma sensu. Warto
jednak zadbac o to, aby jasno komunikowad, jakie
materiaty zostang na takim warsztacie zapewnione,
a ktére bedzie mozna na przyktad dokupic na zapas,

jezeli kto$ bedzie zainteresowany.

Warto jasno okresli¢, czy jakiekolwiek materiaty
mogg podlega¢ modyfikacji lub czy uczestnik ma
prawo wyboru (np. koloru wiéczki w przypadku
warsztatéw szydetkowania). Warto réwniez
przygotowac sie na pytania o mozliwosSc przybycia
na warsztat z wkasnymi materiatami, nawet jezeli
jasno komunikujesz, ze bedg one wliczone w cene

warsztatu i zapewnione dla kazdego z uczestnikow.
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FINANSE

Czyli o kosztach raz jeszcze. Po tym, jak okreslisz
cel warsztatow i odpowiesz sobie na pytanie, czy to
forma ,dorobienia” do etatu, czy moze jednak plan
na state zarobki i rozwoj w zakresie danej techniki -
nie zdawaj sie na przeczucia. Warto solidnie zbadac
rynek i sprawdzié, czy przypadkiem Twadj warsztat
nie jest oferowany przez innych tworcow. Wtedy
jedyne, co pozostaje, to sprawdzi¢ ceny
obowigzujgce na rynku i zastanowic sie, czy warto
konkurowad, czy lepiej pomysle¢ o nowym
scenariuszu warsztatu, innym temacie lub cho¢by
innych godzinach przeprowadzania

warsztatu. Przemysl, jakg wartos¢ dajesz
potencjalnym uczestnikom i dopiero na tej

podstawie wyceniaj swoj warsztat.
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Ale to nie koniec!

Polecam przekalkulowanie wszystkich kosztéw (o
wielu pisatam w poprzednich punktach) w
bezlitosnym excelu. Taki arkusz kalkulacyjny
pozwoli przeliczy¢ wszystkie wydatki, czas i realne
minimum zarobkowe, co utatwi przetozenie
wytycznych nailoS¢ i cene warsztatow (oraz liczbe
minimum uczestnikéw, aby taki warsztat byt
optacalny).

Pamietaj, ze powyzsze podstawy to zaledwie
szkielet warsztatowego know-how. | nie! Nie
chodzi o to, ze najczesSciej pomagam Ci
zaprojektowac takie warsztaty w najdrobniejszym

szczegolle podczas konsultacji

indywidualnych. Chodzi o jeszcze jeden wazny

punkt, ktéry z pewnoscig jesteS w stanie

przepracowac samodzielnie!


https://oplotki.pl/agnieszka-gaczkowska
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Na warsztat rekodzieta przyciggasz nie tylko
technikg, tematem, materiatami najwyzszej
jakosci. Przyciggasz tez SOBA!!!

Twoja autorska metodologia, Twoja osobowos¢,
fakt, ze czujesz, ze nie pracujesz ponizej Twoich
oczekiwan finansowych, fakt, ze warsztaty dajg Ci
satysfakcje - to wszystko sprawia, ze uczestnicy
chcg wracad, polecac Cie dalej, chwalic sie w social
mediach udziatem w Twoim wydarzeniu. Pomysl o
tym zwitaszcza podczas wyceny warsztatu.
Pamietaj, ze za rok lub dwa od ukonczenia
warsztatu uczestnicy zapamietajg tylko emocje,
wrazenia, czy im sie podobato, czy tez nie. Raczej
nie bedg pamietac ceny warsztatu. Zadbaj o to, aby
cena byta adekwatna do wartosci tego
doswiadczenia, a wréze Ci powodzenie w Twoim

warsztatowym przedsiewzieciu.



JAK PROWADZIC
WARSZTATY REKODZIELA

Przyda sie wiecej wsparcia?
Wskakuj tutaj:

https://oplotki.pl/produkt/e-book-jak-prowadzic-

warsztaty-rekodziela/

Agnieszka


https://oplotki.pl/produkt/e-book-jak-prowadzic-warsztaty-rekodziela/
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Jezeli czujesz, ze warto dodac jeszcze jakieS
informacje w tym teks$cie - Smiato
pisz: agnieszka@oplotki.pl
Mam nadzieje, ze z odwagg podejdziesz do
prowadzenia warsztatow i podzielisz sie Twojg

rekodzielniczg wiedzg ze Swiatem!



Agnieszka Gaczkowska

Architekt, przedsiebiorca, zatozycielka ekosystemu
wzrostu dla tworcow "OPLOTKI".

Zaczynatam swojg dziatalno$¢ od prowadzenia

warsztatéw szydetkowania w poznanskich

kafejkach i sprzedazy dzierganych dodatkow do

wnetrz w e-sklepie, a teraz z powodzeniem dziele

sie wiedzg i doSwiadczeniem z twércami
rekodzieta.
Prywatnie jestem mamg trojki i oredowniczkg

zasady: "Aby pomnozyc, podziel (sie) !"


https://oplotki.pl/
https://oplotki.pl/warsztaty-stacjonarne/
https://sklep.oplotki.pl/
https://oplotki.pl/agnieszka-gaczkowska/

