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Nazywam sie Monika Patalas, jestem zatozycielka marek
Podobrazia24 oraz niemieckiej Leinwande24 i na co dzien mam
przyjemnosc wspierac artystow w ich twoérczych dazeniach poprzez
dostarczanie im wysokiej jakosci podobrazi malarskich.

Moja przygoda z biznesem artystycznym rozpoczeta sie cztery lata
temu. Wtedy nikt nie znat moich marek, a ja bytam tylko poczatku-

Jjaca przedsiebiorczynia z pasja i wizja.

Dzi$ jestem dumna, ze moje produkty sg wybierane takze przez
znamienitych artystow, a firma dynamicznie sie rozwija.

Ukonczytam studia MBA, przez 15 lat pracowatam w miedzynarodo-
wej korporacji, zarzadzajac duzymi dziatami, projektami oraz negoc-
jujac milionowe kontrakty.

Po drugim urlopie macierzynskim postanowitam rozpoczac¢ prace
na wtasny rachunek. Wierze, ze ciggta nauka i rozwdj sg kluczami
do sukcesu, bo kto sie nie rozwija, ten sie cofa.

Monika Patalas ARTYSTYCZNY BIZNES



https://podobrazia24.pl/

W tym e-booku chce podzieli¢ sie z Toba moja wiedzg | doswiad-
czeniem, aby pomodc Ci wyjsC z cienia 1 skutecznie promowac
I sprzedawac swoje prace.

Dodatkowo otrzymasz pakiet bonusow:

1. Workbook z éwiczeniami do kazdego rozdziatu, dzieki kto-
rym pogtebisz temat, zrozumiesz i zaangazujesz sie w zmiane
W obszarach, ktore wymagaja poprawy.

2. Draft umowy wspodtpracy z hotelami oraz salonami.
3. Szablon kampanii sprzedazowe).

4. Jednorazowy kod rabatowy: -15% na zakupy w sklepie
Podobrazia24.pl - znajdziesz go na koncu e-booka.

Dziekuje, ze dotgczyteé/ dotaczytas do mnie w tej ekscytujacej

podrozy.
cHeniba

instagram.com/podobrazia24
facebook.com/podobrazia24
www.podobrazia24.pl
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WSTEP

Witaj w podrozy, w ktorej Twoja pasja artystyczna spotyka sie
z mozliwosciami biznesowymi.

Jestes artyst(k)a — widzisz rzeczywistos¢ w kolorach, ksztat-
tach i teksturach, ktére inni moga sobie tylko wyobrazac.
Twoje dzieta przenosza widzoéw do sSwiata, ktory Ty sam(a)
tworzysz.

Kluczowym pytaniem jest: jak przeksztatci¢ te zdolnosé
w zrownowazony i optacalny biznes?

Ten e-book zostat stworzony, aby pomoc Ci w tym wyzwaniu.

W Swiecie, w ktorym sztuka i biznes czesto wydaja sie stac na
przeciwnych biegunach, moim celem jest pokazanie Ci, ze
Moga one wspotistnie¢ harmonijnie — i co wiecej, Moga sie
wzajemnie wzbogacac.

Niezaleznie od tego, czy jestes na poczatku artystycznej
Sciezki, czy szukasz nowych sposobéw na rozwdj juz
istniejgcego biznesu, ten e-book jest dla Ciebie. Otwodrz
wiec umyst i przygotuj sie na eksploracje roznych aspektow
Swiata artystycznego biznesu.

Bo jesli czytasz ten e-book, to znaczy, ze przebywasz pewna
droge i ze jeste$ gotowy/ gotowa i$¢ dalej, opusci¢ swoja
bezpieczng strefe i doswiadczyC czegos nowego.
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2.2. Metody wyceny Twojej sziuki

Wycena dzieta sztuki to nie tylko kwestia wyliczenia kosztow mater-
latdw | czasu pracy. To sztuka, ktdra wymaga zrozumienia rynku
I wikasnej wartosci, znajomosci roznych metod wyceny oraz umiejet-
nosci dopasowania ich do siebie.

Tutaj pojawia sie pytanie: Jak wyceni¢é swoj czas? Bo przeciez
oszacowanie kosztu wiasnej pracy jest kluczowym elementem wy-
ceny dzieta sztuki.

Oto kilka parametrow i krokéw, ktére moga Ci poméc w oszaco-

wanhniu wartosci roboczogodziny:

Zacznijmy od okreslenia stawki godzinowej:

Zastanow sie, jak Twoje doswiadczenie, wyksztatcenie i unikalne
umiejetnosci wptywaja na wartos¢ Twojej pracy. Artysci z wiekszym
doswiadczeniem czesto mogag pobierac wyzsze stawki.

Sprawdz, jakie stawki godzinowe sg standardem dla artystow o po-
dobnym doswiadczeniu i w podobnych dziedzinach. Mozesz to zro-
bi¢ poprzez rozmowy z kolegami po fachu, odwiedzanie foréw ar-
tystycznych online czy konsultacje z organizacjami zawodowymi.
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2.3. Psychologjia ceny
i strategie cenowe

Cena, ktorg ustalasz za swoje dzieta sztuki, ma gtebsze znaczenie
niz tylko suma na etykiecie. Jest to subtelny, ale potezny komuni-
kat, ktory wysytasz do swiata — komunikat o wartosci Twojej pracy.

W tym rozdziale zajmiemy sie psychologia ceny i strategiami
cenowymi, ktére moga pomoc Ci maksymalizowac zarowno zysk,
jak i percepcje wartosci Twojej sztuki.

Psychologia ceny w sztuce

1.  Wartos$é percepcyjna. Cena, ktérg ustalasz, wptywa na to, jak
odbiorcy postrzegaja Twoja prace. Wyzsza cena moze sugero-
wac wyzszg jakosc i ekskluzywnoscé, podczas gdy nizsza cena
moze byc¢ kojarzona z wiekszg dostepnoscia.

2. Cena jako czynnik prestizu. W niektérych przypadkach cena
moze sie stac czescig prestizu dzieta. Dzieta sztuki czesto s3
postrzegane nie tylko jako obiekty estetyczne, ale takze jako
inwestycje.

Nadszedt czas na poznanie réznych strategii wyceny.

Kazda strategia cenowa ma swoje zalety i wady, dlatego wazne jest,
abys wybrat(a) podejscie, ktére najlepiej odpowiada Twoim celom,
wartosciom i oczekiwaniom rynku. Nie istnieje jedna idealna meto-
da wyceny; kluczem jest eksperymentowanie i dostosowywanie
strategii w miare rozwoju Kkariery i zmieniajacych sie warunkow
rynkowych.

Monika Patalas ARTYSTYCZNY BIZNES



https://podobrazia24.pl/

1. STRATEGIA CENOWA OPARTA NA ZYSKU:

Ta metoda wymaga doktadnego zrozumienia wszystkich kosztéw
zwigzanych z tworzeniem dzieta, wiacznie z materiatami, czasem
pracy, a nawet posrednimi kosztami, takimi jak marketing czy
wynajem pracowni. Do sumy tych kosztow dodaje sie marze zysku,
ktora moze byc¢ ustalona procentowo - tak aby pozwolita osiggnac
oczekiwany poziom dochodow.

Glebsze zalety: umozliwia artyscie zrozumienie wartosci witasnej
pracy i gwarantuje, ze kazda sprzedaz przynosi zysk.

Ukryte wady: moze nie uwzgledniac wartosci niematerialnych, jak
emocjonalne znaczenie dzieta czy renoma artysty.

2. STRATEGIA CENOWA OPARTA NA KONKURENCIJI:

Polega na analizie cen dziet podobnych artystow lub dziet
o0 podobnej tematyce i technice. Wymaga biezgcego monitoro-
wania rynku i dostosowywania cen do zmieniajacych sie warunkow.

Glebsze zalety: pozwala utrzymac konkurencyjnos¢ na rynku,
przyciggnac klientow szukajacych dziet w okreslonym przedziale
cenowym.

Ukryte wady: ryzyko wejscia w niezdrowa konkurencje cenowa,
ktora moze zanizy¢ ogdolng percepcje wartosci sztuki.
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ODBIERZ SWOJ RABAT!

Po dokonaniu zakupu e-Booka "Artystyczny
Biznes: Wymaluj swoja droge do sukcesu”,
otrzymasz od nas prezent — jednorazowy kod
rabatowy upowazniajacy do 15% znizki na za-
kup wszystkich linii podobrazi malarskich
dostepnych w sklepie Dodobrazia24.p_l.®

Kod rabatowy zostanie przestany bezposrednio
na Twoj adres e-mail, po potwierdzeniu opta-
cenia zamowienia.

Nie przegap okazji, by zaopatrzy¢ sie w wysokiej jakosci podobrazia, ktére
stang sie fundamentem Twoich przyszitych dziet, w jeszcze lepszej cenie!
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